
              起業家さんの想いの言語化

            インタビューアー  はただ るみ 

「仕事につながる名刺」

ポイント解説

＆

実践講座



①仕事が生まれる名刺

　ポイント解説



今日はこんな名刺作成を目指します！

◆ 話しかけることが苦手な人でも

　 相手から声をかけてもらえ、会話になる

◆ スムーズに自分の仕事を語れる

◆ 「〇〇と言えばこの人」と認識してもらえる

◆ 口コミが起こる

◆ 一歩先のつながりができる

◆ ブランディングができる

◆ 言葉にすることで自信が持てる



今日作成する名刺の目的は

◆ 見込み客を増やす

そのために

・信頼と共感を得る

・専門性（個性）を引き出す

・名刺箱に埋もれるだけの名刺にしない



どんな情報を盛り込む？

◆ 名前（あれば屋号）

◆ 肩書き、USP

◆ (住所、電話番号)、メールアドレス、HP

◆ 事業内容

◆ 導線



名刺の例 名刺

ポイント解説

【ペルソナ】
・起業を始めたばかりの女性起業家
・自分のことやサービスをうまく語れない
→お申し込みが欲しい、コレだ！という言葉を見つけたい、自信を持ちたい



②パーツを入れて

　完成させよう♪



名刺の例／表 名刺

ポイント解説

・USP
・肩書き
・名前
・メールアドレス
・住所



名刺の例／裏 名刺

ポイント解説

・ペルソナの悩み
・気づき
・欲しい未来
・ペルソナが
「知りたい！欲しい！」
　と思うオファー
・導線



USP＝独自の強み、売り
例
・〇〇な人でも△△で□□になれる
　→〇〇／ターゲット、△△／ベネフィット、□□／サービス

・1日1分！ズボラな人ほど美肌になれる
・「つまり？」としか言われない人がプロジェクトを成功させる勝負資料の作り方

お客様

目線
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裏面から作ってみよう！
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相手から一歩近づいてもらえる
オファー＆導線

◆どこをゴールにしますか？
・LINE登録、メルマガ登録、
　イベント、体験会　など各種申込み

◆そのために何を案内しますか？
・LINE公式、ホームページ、プレゼントLP、SNS


